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Понятие рынка. Классификация рынков.

Существует два основных подхода к трактованию понятия “рынок”.


Первое основано на выделении политико-идеологического и философского содержания рынка и рыночных отношений, когда в качестве основных характеристик рассматриваются:


Рынок как способ организации  общественного производства, основанный на свободе предпринимательства и ограниченной роли государства и в этом своем качестве противостоящий способам организации, опирающимся на применение методов централизованного планирования и административного регулирования;


Рынок как способ поведения хозяйственных субъектов, определяющий критерии принимаемых ими решений и характер отношений между субъектами (“ рыночное поведение”);


Рынок как способ мышления, формирующий соответствующее мировоззрение участников хозяйственной деятельности (“рыночное мышление”). 

Второй подход к трактовке понятия “рынок” основан на     выделении его конкретно-экономического содержания. В этом случае рынок рассматривается, прежде всего, как механизм, позволяющий определить соотношение спроса и предложения на различные виды товаров и услуг.

Классификация рынков возможна по различным признакам, в том числе и в зависимости от масштаба (мировой, национальный, региональный рынки) и вида товаров и услуг.

Национальный рынок-рынок, охватывающий всю национальную территорию.

Региональный - ограничивается одним или несколькими районами страны. 

Рынок определенного вида товаров и услуг – например, рынок компьютеров, рынок различных компьютерных программ, рынок хлопка, рынок консультативных услуг и т.д.

По американской классификации практического маркетинга рынкам даются следующие определения:

· Бесплодный рынок, то есть рынок, не имеющий перспектив для реализации определенных товаров или услуг;

· Рынок специализированных товаров или услуг;

· Товарный рынок, осуществляющий в основном операции с сырьем;

· Рынок промышленных товаров;

· Потребительский рынок товаров промышленного назначения или личного пользования;

· Основной рынок, где реализуется основная часть товаров;

· Дополнительный рынок, который поглощает часть товаров;

· Растущий рынок, то есть имеющий реальные возможности для роста реализации товаров;

· Потенциальный рынок, то есть имеющий перспективы реализации товаров при определенных условиях;

· “прослоечный” (неактивный, вялый) рынок, на котором торговые операции нестабильны, но с перспективами превратиться в активный рынок при определенных условиях;

· городской рынок;

· сельский рынок;

· рынок ценных бумаг

Но при этом необходимо учитывать, что при любом подходе к классификации рынков границы между ними имеют весьма условный характер.

Роль государства в становлении рыночных отношений.

При характеристике процесса становления рыночных отношений вопрос о роли государства в период перехода к рынку является одним из центральных.

Опыт рыночных преобразований в восточно-европейских странах показывает, что одной из основных задач государства в условиях переходного периода является правовое обеспечение проводимой экономической реформы. Переход к рыночным отношениям требует существенного изменения и дополнения действующей нормативно- законодательной базы. При этом один из центральных вопросов – реформирование отношений собственности.

При рассмотрении подходов к решению этой задачи встает ряд вопросов. Могут ли государственные предприятия быть полноправными субъектами рыночного хозяйства? В какой мере приватизация выступает в качестве необходимого условия установления рыночных отношений? В какой мере форма собственности определяет политику и поведение предприятия на рынке? При ответе на эти вопросы необходимо учитывать не только экономические, но и политико-идеологические аспекты проблемы собственности.

Как показывает мировой опыт, государственные предприятия могут быть полноценными участниками рыночных отношений, при этом свою политику строят так же, как и частные предприятия, в соответствии с законами спроса и предложения. Что жэ касается эффективности этой политики, то имеется ряд доводов в пользу проведения скорейшей приватизации.

Во-первых, в соответствии с принципами либеральной экономической концепции государство рассматривается в качестве наименее эффективного производителя, что позволяет ставить задачу максимального устранения государства от вмешательства в хозяйственную жизнь.

Во-вторых, достаточно проблематичной является неотвратимость воздействия рыночных механизмов и, в частности, банкротства на государственные предприятия. Убытки государственных предприятий могут покрываться их владельцем – государством, а это также может привести к тому, что будут искусственно поддерживаться не самые эффективные хозяйственные решения.

В-третьих, один из доводов в пользу массовой приватизации связывается именно с особенностями переходного периода, когда одновременное сосуществование, например, мощного государственного сектора и развивающегося частного будет приводить к тому, что при условии установления жестких ограничений на развитие процесса приватизации источники для формирования частных капиталов и развития частного предпринимательства будут складываться за счет незаконной перекачки средств и материальных ценностей из государственного сектора в частный. Угроза масштабной коррупции является одним из серьезных “стимулов” к проведению ускоренной приватизации. Длительное сосуществование государственного и частного секторов означает установление двухсекторной модели функционирования экономики. Это в свою очередь потребует формирования разветвленного государственного аппарата, который будет осуществлять контроль за эффективностью использования ресурсов в государственном секторе и за процессами перераспределения средств из государственного в частный, формирования системы приоритетов в государственном секторе, которой будут руководствоваться государственные чиновники при принятии решений о распределении ресурсов и поддержке тех или иных производств. Как показывает практика, именно формирование системы приоритетов и их соотношение с рыночными становятся одной из наиболее серьезных и трудноразрешимых проблем, а при определенных условиях сложность решения данной проблемы может выступать в качестве дополнительного стимула к приватизации государственной собственности.

Это доводы, высказываемые в поддержку ускоренной приватизации. В то жэ время приводятся достаточно серьезные аргументы в пользу умеренных темпов приватизации, которые звучат примерно так: не лучше ли сначала подготовит предприятия к успешной конкурентной борьбе на рынке, используя те или иные формы государственной поддержки, а лишь затем проводить их приватизацию, продавая эти предприятия уже по “нормальной” рыночной цене. Недостаток такого пути – вопрос о приоритетах: кому и в каком объеме государству следует оказывать поддержку. Здесь будут действовать уже не чисто рыночные критерии, но и критерии государственной целесообразности. Преимущества указанного подхода в том, что в этой ситуации государственные средства предоставляются государственным предприятиям, а это дает возможность более высокой степени контроля за целевым характером их использования.

Таким образом, видим, что формирование государственной политики по преобразованию отношений собственности в переходный период происходит под влиянием различных, порой противоположных факторов: с одной стороны –понятное желание расширить действие рыночных критериев, освободив при этом государство от вмешательства в хозяйственную жизнь, с другой - опасение того, что нерегулируемое воздействие рынка может привести к необратимому разрушению экономического потенциала страны.

Каковы жэ формы государственного регулирования и государственной поддержки, прежде всего процессов структурной перестройки производства, которые  отвечали бы особенностям переходного периода?

3.Участие государства в хозяйственной жизни на начальном этапе перехода к рынку.

Формы воздействия государства на спрос и предложение.

Опыт показывает, что на начальном этапе переходного периода, когда преобладают высокие темпы инфляции и финансовое положение многих предприятий крайне неустойчиво, попытки предприятий самостоятельно решить задачи перестройки производства исходя исключительно из колеблющейся конъюнктуры спроса и предложения во многих случаях могут принести не столько пользу, сколько вред народнохозяйственному комплексу в целом.

В силу этого на начальном этапе становления рыночных отношений является необходимым и оправданным регулирующее воздействие со стороны государства на процессы структурной перестройки производства.

Любое участие государства в хозяйственной жизни, даже на  этапе становления рыночных отношений, означает то или иное воздействие государства на соотношение и структуру спроса и предложения. Исходя из этого можно выделить следующие формы такого воздействия:

· Косвенное воздействие государства на спрос и предложение.

Примером можно назвать проведение политики протекционизма, которая направлена на защиту национального рынка в целях, в том числе, и создания условий для осуществления отечественными предприятиями необходимой структурной перестройки. Одним из примеров успешного проведения  такой политики могут служить те защитные меры, которые применяло японское правительство по отношению к собственным автомобильным компаниям на этапе их становления. Политика протекционизма  сокращает экспорт в страну, но и ограничивает и величину тех средств, которые зарубежные партнеры могли бы истратить на приобретение продукции, выпускаемой в стране. А это означает прямые потери для отечественных предпринимателей, занятых в отраслях, не охваченных протекционистской поддержкой. Здесь  с точки зрения проведения политики протекционизма означает перераспределение средств из одной сферы производства в другую. Этот вариант может служить одним из способов финансирования структурной перестройки производства скорее как путь постепенного наращивания необходимого финансового потенциала, не позволяющий в сжатые сроки ввести в оборот крупные капиталы.

Наряду с изложенным существуют и другие методы косвенного воздействия государства на спрос и предложение (изменение налоговых ставок, размера банковского процента). Однако в условиях высоких темпов инфляции возможности их использования оказываются весьма ограниченными и не позволяют в полной мере решить задачи, которые стоят в области структурной перестройки.

· Прямое воздействие государства на спрос.

Под этим понимается известный путь, когда государство выступает в роли непосредственного заказчика и потребителя тех или иных видов продукции (военное производство, некоторые объекты общегосударственной инфраструктуры).

С точки зрения задач структурной перестройки данный путь также не позволяет создать сколь-нибудь радикальных механизмов их решения, максимум того, чего можно достичь – это создание условий для поддержания убыточных производств за счет средств государственного бюджета, не формируя при этом источников и механизмов финансирования крупномасштабных структурных изменений.

Однако учитывая особенности переходного периода, возможно возникновение ситуации, когда государственная поддержка спроса на отдельные виды продукции может быть оправданной. Здесь речь идет о тех производствах, снижение спроса на продукцию которых имеет временный характер и по прошествии определенного времени спрос вновь будет восстановлен. Перед государством стоит сложная и  деликатная задача - выявления таких производств и использовать те или иные формы их поддержки.

· Прямое воздействие государства на предложение.

В данном случае имеется в виду непосредственное финансирование государством приоритетных направлений развития производства. Однако необходимо иметь в виду, что подобный путь имеет ряд существенных ограничений как внешнего, так и внутреннего порядка.

К внешним следует отнести прежде всего трудности обеспечения целевого использования бюджетных средств в условиях параллельного существования государственных и коммерческих структур. Здесь и злоупотребления, основанные на  незаконной перекачке средств из одного сектора в другой, и контроль за этими процессами достаточно сложен и связан с необходимостью создания дополнительного государственного аппарата, который бы осуществлял функцию надзора за использованием бюджетных средств.

Внутренние связаны с самим понятием народнохозяйственного оптимума и его отличием от критериев эффективности, которые формируются в рамках складывающейся структуры спроса и предложения.

Рассматривая роль государства как инвестора, можно выделить два подхода к вложению государственных средств.

Первый- вложение средств в развитие производств, В этом случае государство выступает как бы в роли “рядового” инвестора, который вкладывает средства в соответствии с рыночными критериями эффективности. Задача государства обеспечить дополнительный приток капиталов в те производства, которые обеспечивают наиболее высокую норму прибыли. Одной из форм реализации подобной предпринимательской функции государства является государственное участие в финансировании инвестиционных проектов совместно с негосударственными структурами на принципах возврата, когда государственные средства окупаются в те же сроки и на той жэ основе, что и средства коммерческих структур.

Второй путь вложения государственных средств- проекты, эффективность которых носит мультипликативный характер, выходя за рамки действующих критериев эффективности. Это могут быть, например, проекты вложения средств в развитие экспортонаправленных или импортозамещающих производств. В данном случае обоснование направлений вложений государственных средств определяются общими направлениями стратегии развития народнохозяйственного комплекса.

Возможен и своего рода компромиссный путь государственного участия в финансировании перестройки производства, когда государство использует имеющиеся в его распоряжении средства не для того, чтобы непосредственно инвестировать в соответствии с рыночными критериями эффективности, а для тог, чтобы изменить эти критерии. Этот путь смыкается с  путем косвенного воздействия, однако в тоже время имеет черты прямого вложения средств( для поддержания курса валюты, изменения ставки процента, установления налоговых льгот и т. д.).

Таким образом можно отметить, что участие государства в структурной перестройке производства возможно в разнообразных организационно-финансовых формах. Любой путь, основанный как на прямом, так и на косвенном участии, связан с определенными затратами государственных средств и соответственно с необходимостью решения задачи по выбору вариантов наиболее эффективного использования ограниченных ресурсов. По мере преодоления трудностей переходного периода разрыв между этими двумя подходами должен  сокращаться, и регулирующая роль государства  реализовываться вне осуществления им непосредственно предпринимательских функций, а основываться преимущественно на методах косвенного воздействия. 

Задача.

Определить емкость регионального рынка на медицинские услуги (Вi).

Дано: Yi=2.8 %


 Ri=2.5 %


 Pi=2.9 %


 V=17.5 млрд.грн.

Решение.

Емкость  рынка –  то количество товаров и услуг, которое может быть реализовано на рынке. Этот показатель является исходным при формировании производственных программ, а значит и при расчете бизнес-планов, при определении стоимости заказов. Ошибка в определении этого показателя приводит в конечном итоге к потере капитала.

Емкость рынка рассчитывается с учетом многофакторного индекса покупательной способности, который определяется по формуле:

Bi=0,5Yi+0,3Ri+0,2Pi, где 

Bi- выраженная в % доля региона в суммарной покупательской способности населения Украины

Yi- выраженная в % доля региона в свободном доходе населения в целом по стране ( городе, регионе )

Ri- выраженная в % доля региона в объеме продаж в целом по стране

Pi- выраженная в % доля региона в численности населения страны

V- объем розничного товарооборота
Подставляем значения и получаем:

Bi=0,5х2,8+0,3х2,5+0,2х2,9=2,73 %

В денежном выражении- 2,73х17,5





-----------=477,75 млн. грн.
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Таким образом, доля  региона в покупательной способности страны   на медицинские услуги составляет 477, 75 млн.грн.
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